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� Comment capter l'attention de son auditoire ?

� Comment présenter les idées clairement ?

� Comment sensibiliser de façon efficace ?

� Comment donner envie d'agir ?

La prise de parole est particulièrement importante pour ceux qui ont
une responsabilité de management. Manager c'est très souvent
communiquer. L'accélération des changements conduit les managers à
prendre la parole pour expliquer, donner des orientations, prendre en
compte les réactions, convaincre... Par une présentation efficace, vous
signez votre management.

Ce BASIC vous propose des repères pour vous entraîner à faire des
présentations qui accrochent l'auditoire. Le progrès s'obtient en
pratiquant et en analysant cette pratique.

Faire une présentation qui marque
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1.Comment préparer
votre présentation ?



� La préparation d'une intervention est essentielle pour réussir.

� Pensez d'abord à l'objectif que vous poursuivez, au résultat que
vous voulez obtenir.

� Définissez le message-clé que les participants doivent retenir.

� Repérez quel est le besoin de votre auditoire.

Il s'agit de faire mentir les définitions désabusées d'Albert
Brie :

« L'oeil est l'organe de l'inattention ; l'oreille, celui de la
distraction ; la langue, de la confusion. »

Préparer votre présentation
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Quelques questions pour préparer

� Pourquoi cette intervention ? Quel est le contexte ?

� Qui organise l’événement ?

� Quels sont les autres intervenants ?

� Quel est l'auditoire ? Est-il homogène ?

� Qu'attendent-ils de moi ?

� Que faut-il leur dire ?

� Quel genre de présentation préparer ?

� Quelle durée ?

� Quelle salle et quel équipement ?

� Quelle suite est-il prévu de donner à cette intervention ?
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